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Dauer, Daten, Kosten
Das Seminar dauert insgesamt 9 Wochen. Diese gliedern 
sich in 4 Wochen Theorie und 5 Wochen Praktikum in einem
Geschäft des Detailhandels.

Die Kurse beginnen jeweils im Januar, Mai und September. 
Genaue Daten finden Sie auf unserer Homepage.

Ort, Anmeldung
Die Seminare finden in den Räumen der Klubschule Migros
Baden, Nordhaus statt.

Ihr RAV-Berater oder Ihre RAV-Beraterin kann Sie für den
Vorstelltag (Auswahlverfahren) verfügen. Gleichzeitig stellen
Sie uns einen Motivationsbrief und einen Lebenslauf zu.

Kontakt
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Qualitätssicherung: 
EduQua-Zertifikat 2000, Nr. 201732
EduQua-Zertifikat 2005, Nr. CH05/0364

Wie wird das Seminar gestaltet?
– Inputs und Kurzreferate informieren Sie über die Arbeit 

im Verkauf
– Rollenspiele und Präsentationen machen Sie mit den

Anforderungen vertraut
– Praktische Übungen bereiten Sie auf Ihren zukünftigen 

Beruf vor
– Wir arbeiten mit dem Lehrmittel für Detailhandels-

Assistenten

Was bietet Ihnen das Verkaufsseminar?
– Sie erhalten Fachschulung in Warenkunde, Verkauf, 

Präsentation und Kassenbedienung
– Sie setzen sich mit den verschiedenen Anforderungen 

im Verkauf auseinander
– Sie bewerben sich aktiv für einen Praktikumsplatz
– Sie setzen das Gelernte in einem 5-wöchigen Betriebs-

praktikum um
– Sie schliessen mit einem Zertifikat oder mit einer 

Bestätigung ab

Welche Voraussetzungen braucht es 
für eine erfolgreiche Teilnahme?
– Sie möchten im Verkauf arbeiten 
– Sie sind gesund und psychisch belastbar 
– Sie haben gute mündliche Deutschkenntnisse und schrift-

liche Grundkenntnisse
– Sie sind initiativ und wollen Neues lernen, um Ihre Zukunft

aktiv zu gestalten

Verkaufsschulung
Sie möchten im Verkauf arbeiten? 

Eine Verkäuferin oder ein Verkäufer braucht fachliche Qualitäten und weitere Stärken wie
Flexibilität, Kontaktfreudigkeit und Belastbarkeit. Diese abwechslungsreichen Inhalte werden
in einem 9-wöchigen Kurs gezielt erarbeitet und trainiert. Wir bieten Ihnen eine Ausbildung
mit einem Betriebspraktikum im Verkaufsbereich. Dadurch erhöhen sich Ihre Chancen im
Arbeitsmarkt massgeblich. Sie schliessen mit einem Zertifikat oder einer Bestätigung ab und
erhalten ein Arbeitszeugnis vom Praktikumsbetrieb.


